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1. UVOD

Vlada SR na rokovani diia 12. 03. 2014 uznesenim ¢. 107 schvdlila Stratégiu vonkajsich
ekonomickych vzt'ahov SR na obdobie 2014 - 2020 (d’alej len ,,stratégia VEV*). Podl'a bodu
B.8. uvedeného uznesenia je potrebné zabezpeCit monitorovanie, kontrolu a podla potreby
prijimanie novych uloh na podporu implementacie stratégie VEV kazdorocne v termine
do 31. oktobra.

Pre ucely kontroly implementacie stratégie VEV bol v stlade s ¢lankom 8 stratégie VEV
(hodnotenie a kontrolné mechanizmy implementacie stratégie) vytvoreny monitorovaci vybor,
ktorého zlozenie schvalila Rada vlady SR na podporu exportu a investicii (d’alej len ,,rada*)
na rokovani dia 18. 02. 2015. Prvd monitorovacia sprava 0 plneni cielov stratégiec VEV
(dalej len ,monitorovacia sprava“) bola spracovand na zaklade podkladov ¢lenov
monitorovacieho vyboru, t.j. predstavitelov Ustrednych organov S$tatnej spravy, ktoré su
zodpovedné za tvorbu a implementaciu stratégic VEV. Monitorovacia sprava bola predlozena
na posudenie inStituciam, ktoré zastupuju zdujmy podnikatelov (AZZZ SR!, RUZ?
SOPK?3, Klub 500), prerokované na zasadnuti Pracovnej skupiny pre stratégiu VEV 10. 07.
2015 a bude tiez prerokovana na najblizZSom rokovani rady.

2. PRIORITNE ZAMERANIE STRATEGIE VEV

Stratégia VEV nadvézuje na Stratégiu proexportnej politiky na roky 2007 - 2013. Na zéklade
rozhodnutia rady z 25. 03. 2013 prekracuje jej ramec rozSirenim na stratégiu ,,vonkajSich
ekonomickych vztahov* ato pripojenim okruhov podpory prilevu investicii, podpory
spoluprace so zahrani¢im v oblasti inovacii a jednotnej prezentdcie SR. Stratégia VEV sa tak
dostala do prieniku sinymi c¢iastkovymi hospodarskymi politikami Statu (predovsetkym
investicnou a inova¢nou) a strategickymi dokumentmi, ktoré stanovuju priority v tychto
oblastiach.

Uvedomujuc si komplexnost’ predmetu stratégie VEV a uvedené prieniky, rada na svojom
zasadnuti 06. 05. 2013 rozhodla 0 zuzeni zamerania stratégie VEV predovsetkym na oblast’
zahrani¢noobchodnej politiky v zmysle schvaleného materidlu ,,Vychodiska stratégie
vonkajsich ekonomickych vztahov na roky 2014 - 2020. Oblast’ proexportnej politiky ako
prioritného zamerania zahrani¢noobchodnej politiky Statu tak tvori zaklad stratégie
VEV.

3. PLNENIE CIEEOV STRATEGIE VEV

Ciele stratégie VEV si zamerané na Styri oblasti ato obchodno-politické ciele,
proinvesticné ciele, ciele v oblasti vyskumnej ainovacnej spoluprace so zahrani¢im
a ciele v oblasti jednotnej prezentacie SR. V siilade s prioritnym zameranim stratégie
VEV je monitorovacia sprava zamerana predovSetkym na hodnotenie plnenia cielov
v oblasti podpory exportu, t.j. na obchodno-politické ciele.

! Asociacia zamestnavatel'skych zvizov a zdruzeni SR
2 Republikova tinia zamestnavatel'ov
® Slovenska obchodné a priemyselna komora



3.1 Obchodno-politické ciele

Stratégia VEV stanovila pre tuto oblast’ vSeobecné a Specifické ciele, ktoré vyplyvaji
zo slabych stranok zahrani¢ného obchodu SR. Sucastou stratégie VEV su nasledovné
kvantifikaéné ukazovatele k sledovaniu plnenia cielov stratégiec VEV (ich vyvoj za obdobie
2011 - 2014 je v prilohe ¢. 1). Pozndmka: Statistické udaje pouzité v tomto materidli si
za roky 2011- 2013 definitivne a za rok 2014 predbezné.

3.1.1 Narast exportu

Do roku 2008 bol zahrani¢ny obchod SR charakterizovany zapornym saldom obchodnej
bilancie. Od roku 2009 je saldo aktivne a svoje maximum dosiahlo v roku 2014. V obdobi
2009 - 2014 bol kazdoroc¢ne zaznamenany narast exportu. RychlejSia dynamika rastu
vyvozu pred dovozom bola dosiahnuta najmid vplyvom zahrani¢nych investicii v oblasti
automobilového a elektrotechnického priemyslu a ozivenim zahrani¢ného dopytu v krajinach,
ktoré s hlavnymi obchodnymi partnermi SR (najmi krajiny EU). K zlepSovaniu obchodne;
bilancie prispel najmd rast vyvozu automobilov a elektrotechniky. Vyvoj zahrani¢ného
obchodu SR s tovarom za obdobie 2008 - 2014 znazorfuje nasledujuci graf.

Vyvoj ZO SR od roku 2008 - 2014 (v mld. €)
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Saldo zahraniného obchodu s tovarmi vb.c.* za rok 2014 bolo aktivne v objeme
4 648,7 mil. EUR (0 416 mil. EUR vyssie ako 2013). Zo Slovenskej republiky sa vyviezol
tovar v hodnote 64 800,9 mil. EUR. V porovnani s rovnakym obdobim roku 2013 sa zvysil
celkovy vyvoz o 0,98%. Do Slovenskej republiky sa doviezol tovar v hodnote 60 152,2 mil.
EUR, pri medzirocnom naraste 0,35%. V roku 2014 vyvoz a dovoz tovarov v b.c. réstli
pomal$im tempom ako v predchddzajucom roku, ¢o je spdsobené najmi poklesom cien
vyvozu a dovozu. Tieto ceny zaznamenali pokles aj v roku 2013, ale v minulom roku sa ich
pokles este prehibil. Vyvozné ceny zaznamenali pokles o 3,3% a dovozné ceny o 3,4%.

V poslednom Stvrtroku 2014 doSlo k opdtovnému rastu exportu oproti predchadzajucim
Stvrtrokom, k Comu ciasto¢ne pomohol rast ekonomiky eurozony. PokraCovanie tohto
priaznivého vyvoja potvrdili Statistiky zahraniéného obchodu z januara 2015. Priemyselné
podniky v prieskumoch v prvom Stvrtroku 2015 naznalili vyraznejSi rast exportnych
oCakéavani a mierne zlepSenie konkurencnej pozicie na svetovych trhoch.

4 Bezné ceny



ZlepSenie vyhl'adu ekonomiky eurozény by sa malo prejavit’ v zrychleni rastu zahrani¢ného
dopytu vplyvom vysSej exportnej vykonnosti a c¢iastocne vplyvom zlacnenia vyvozov
do krajin mimo eurozoénu.

Zakomponovanim tychto informadcii aj v prostredi oslabujuceho vymenného kurzu by mal
slovensky vyvoz predstihovat’ rast zahraniéného dopytu a slovenskd ekonomika by mala
ziskavat trhové podiely, najmé v krajindich mimo eurozony.

RozSireny program nakupu aktiv (EAPP), ktory zacala Eurdpska centralna banka (ECB)
v marci 2015 a ktory by mal trvat’ minimalne do septembra 2016, mdze vyraznejSie podporit’
ekonomicku vykonnost' obchodnych partnerov SR z eurozény a tak pozitivne ovplyvnit’
zahrani¢ny dopyt z uvedenych ekonomik. Na druhej strane rast zahranicného dopytu by mala
tlmit’ spomal’ujica sa ekonomicka vykonnost' rozvijajtcich sa ekonomik, hlavne Ciny, ako aj
oCakavany prepad ekonomiky RF v roku 2015 v dosledku pretrvavajuceho geopolitického
napdtia v tomto regione. Celkovo by redlny rast slovenského exportu v roku 2015 mohol
dosiahnut’ 5,9%, co by prevysilo oCakdvané tempo rastu zahranicného dopytu (o 3,1%).
Progn6zovany redlny rast importu o 7,1% indikuje nizSi prebytok obchodnej bilancie
v porovnani s minulym rokom (tak v stalych, ako aj v beznych cenach).

(Pozndmka: udaje v tomto odseku boli prevzaté zo Strednodobej predikcie NBS P3Q-2015)

3.1.2 Narast poctu exportérov tovarov

Pocet exportujiacich firiem v roku 2014 bol 30 313 a v porovnani s rokom 2011 vzrastol
02 898.

‘Podiel najvaésich exportérov na celkovom vyvoze SR v roku 2013 a 2014 (predbezné vysledky) I

72,8 72,8

1.-10. por. 1.-50. por. 1. - 200. por.

Pre exportujiice firmy zo SR do EU vznika oznamovacia povinnost, ak v ramci EU ro¢ne
vyvazaju viac ako 400 000 EUR alebo zanika v d’alsom kalendarnom roku, ak export klesne
pod tato hodnotu exportu tovaru. (Pozndmka: Stanovuje vyhldska Statistického viradu SR (SU
SR),ktorou sa vydava program Stdatnych Statistickych zistovani na roky 2012 az 2014
¢.358/2011 Z.z. a na roky 2015 az 2017 ¢. 291/2014 Z.z.).



Z uvedeného dovodu pocet novych exportérov nezodpovedd medzirocnému ndrastu poctu
exportujucich firiem a preto sa meni aj pocet zamestnancov v tychto firméach. Informacie
o firmach pod prahom 400 000 EUR SU SR v spolupréaci s Finanénou spravou SR ziskava
z datiovych priznani k DPH konkrétnych dafiovych subjektov. Udaje o firmach exportujucich
zo SR do krajin mimo EU ziskava SU SR z jednotnych colnych dokladov poskytnutych
Finan¢nou spravou SR.

Vysoky podiel 10 najvicSich exportérov na celkovom vyvoze SR sa znizil zo 43,1% v roku
2013 na 41,1% v roku 2014. Podiel pat'desiatich najvacsich exportérov na vyvoze medziro¢ne
klesol 0 1,3% a podiel 200 najvéacsich exportérov ostal na tirovni roku 2013 so 72,8%.

3.1.3 Diverzifikacia teritorialnej Struktiry vyvozu - zvysit’® podiel vyvozu
na mimoeurdopske trhy

Vyvoz SR je dlhodobo orientovany najmi na krajiny EU. Podiel vyvozu SR do krajin EU
na celkovom vyvoze SR vobdobi 2011 - 2013 klesal, ale vroku 2014 opit vzrastol
na 83,6%, Co je takmer uroven roka 2012. Subezne s tymto vyvojom V obdobi 2011 - 2013
rastol podiel vyvozu na mimoeurépske trhy, ktory ale v roku 2014 klesol na 9,2%,
¢o dokumentuje nizsie uvedena tabulka.

Vyvoz SR podDl’a teritorii

Vyvoz

e r . 2011 2012 2013 2014
do teritoria
milionov  Podiel milionov ~ Podiel Index  miliénov ~ Podiel Index  miliénov ~ Podiel Index
EUR Vv % EUR Vv % 12/11 EUR v % 13/12 EUR Vv % 14/13
SR celkom 56 783 100,0 62 144 100,0 109,4 64 172 100,0 103,3 64 801 100,0 1010

48072 847 51989 837 1081 52863 824 1017 54196 836 1025
4063 72 4906 79 1207 5202 81 1060 4628 71 89,0
3027 53 3099 50 1024 3784 59 1221 3389 52 896
1200 23 1625 26 1260 1670 26 1028 1683 26 1008
221 04 381 06 1726 400 06 1073 627 10 1535
110 02 143 02 1299 244 04 1708 278 04 1138

4648 8,2 5248 84 112,9 6107 oIS 116,4 5977 9,2 97,9

mimoeurépske
krajiny spolu

Zdroj udajov: Statisticky urad SR

V ramci mimoeurépskych trhov sa najviac vyvaza do krajin Azie, kam smerovalo
v roku 2014 viac ako 5,2% vyvozu tovarov zo SR, z toho do Ciny je to viac ako 2,1%,
Turecka 1,2%, Egypta 0,3% a GCC (Gulf Cooperation Council) viac ako 0,2% objemu
slovenského exportu. Do Ameriky sa vroku 2014 vyviezlo 2,6% objemu exportu,
z toho najmé do USA viac ako 1,6% a Kanady, kam sa ro¢ne vyvaza 0,2% objemu vyvozu.
Do teritorii Afriky vyvoz od roku 2011 kazdorofne narasta avsak na tomto kontinente
sa nerealizuje viac ako 1,0% objemu slovenského vyvozu. Najvyssi objem tovarov sa vyvaza
do Egypta (0,3%), Alzirska (0,2%) a Maroka (viac ako 0,1% z celkového vyvozu).
V ramci teritorii Australia - Ocednia sa tovar vyvaza takmer vyluéne do Australie
pri rastuicom podiele, ktory v roku 2014 dosiahol 0,4% slovenského vyvozu (Statistické udaje
0 wwvoze SR do jednotlivych krajin mimo EU za obdobie 2011 az 2014 sii v prilohe ¢. 2).



3.1.4 Diverzifikacia komoditnej Struktiry vyvozu - zvysit’ podiel vyvozu v komoditnych
skupinach okrem HS°85 a HS87

NajvyznamnejSie vyvozné komodity vV roku 2014 (uroven kapitol Harmonizovaného systému
colného sadzobnika - HS2) uvadza nasledujuci graf. Ich stithrn pokryva 79,2% celkového

B Kaucuk a vyrobky
Zz neho
2,6%

'Komoditna &truktara vyvozu SR v roku 2014|

O Predmety zo Zeleza
alebo z ocele
2,4%

B Nabytok; posteloviny;
svietidla
2,0%

exportu

O Nerastné paliva, \ .
mineraine oleje O Ostatné

4,7% 20,8%

O Jadrové reaktory,
kotly, stroje
12,3%

O Vozidla
25,0%

B Elektrické stroje
a pristroje
21,0%

NajvyznamnejSou komoditou slovenského exportu na tirovni HS2 zostavaju nad’alej vozidla
(HS87) s podielom na celkovom vyvoze SR na trovni 25%. Nasleduju elektrické stroje
a pristroje (HS85) s podielom 21,0%. NajvyznamnejSou komoditou v tejto skupine su
televizne prijimace. V obdobi 2011 - 2014 podiel komodit HS87 a HS85 na celkovom
vyvoze SR neustale rastol.

Medzi d’al$ie vyznamné komodity vyvozu SR (tdaje za rok 2014) patria jadrové reaktory,
kotly a pristroje s 12,3% podielom na celkovom exporte, nerastné palivd a mineralne oleje
(4,7%), zelezo a ocel’, najmé ploché valcované vyrobky zo zeleza (4,7%), plasty a vyrobky
Z nich (2,8%), kaucuk a vyrobky zneho, hlavne pneumatiky (2,6%), predmety zo zeleza
aocele (2,4%), nabytok, najmid sedadla do automobilov (2,0%) aobuv (1,6%). Ostatné
komodity sa podielali na celkovom vyvoze 20,8% (udaje o vyvoze 15 najvyznamnejsich
vyvoznych komodit na urovni HS4 su v prilohe ¢. 3).

3.1.5 Zvysit’ podiel vyvozu MSP®

V roku 2014 pokracoval trend klesajiuceho podielu MSP na celkovom objeme exportu,
ktory dosiahol 26,7%. V porovnani s rokom 2013 predstavuje pokles podielu iba 0,3%.
V porovnani s rokom 2011 vSak podiel exportu MSP klesol az o 2,2%. V tejto suvislosti
je problematicky najmd kontinudlny pokles objemu, ktory sa prejavuje aj v absolitnych
¢islach, zatial’ Co celkovy objem exportu zaznamenava rasticu tendenciu.

V kontraste k uvedenému trendu je postupny narast poctu exportujucich MSP, ktory medzi
rokom 2013 a 2014 dosiahol 769 podnikov, pricom v porovnani s rokom 2011 je to narast

® Harmonizovany systém colného sadzobnika
® Malé a stredné podniky



02 628 podnikov. Tento trend sa prejavuje aj vo zvySovani podielu MSP zapojenych
do exportnych aktivit, ktory v roku 2014 dosiahol 5,2%. Stale je to vSak vel'mi nizky podiel
vzhl'adom na poziciu MSP v inych ekonomickych ukazovatel'och, ako aj vzhl'adom na limity,
ktoré predstavuje doméci trh pre pripadni expanziu podnikov (Pozndmka: podrobné
Statisticke udaje o podiele MSP na exporte SR su v prilohe ¢. 1).

Z hladiska plnenia ukazovatel'ov stratégie VEV v ramci ciel'a ,,Zvysit podiel vyvozu MSP*
mozno konStatovat’ narast poctu exportujucich MSP pri poklese podielu exportujicich MSP
na celkovom pocte exportérov, poklese objemu exportu MSP a poklese podielu exportu MSP
na celkovom objeme exportu. (Pozndmka: v prilohe ¢. 4 je ,, Vyhodnotenie aktivit na podporu
internacionalizdcie MSP realizovanych SBA' a sietou Enterprise Europe Network).

3.1.6 Zvysit’ podiel exportu sluzieb (vratane cestovného ruchu)

Podiel vyvozu sluzieb na exporte v obdobi 2011 - 2013 priebezne rastol (zo 7,8%
na 9,2%), ale v roku 2014 zaznamenal pokles (8,7%). Na vyvoze sluzieb sa od roku 2011
najviac podiela cestovny ruch a doprava. Ostatné sluzby tvori oblast’” spojov, stavebnych
sluzieb, poistovnictva, finanénych a ostatnych obchodnych sluZieb. Nasledujuca tabulka
obsahuje informécie o vyvoze sluzieb a ich podiele na celkovom vyvoze.

Podiel cestovného ruchu na vyvoze sluzieb po poklese v roku 2012 (2,7%) vzrastol v roku
2013 na 2,8% ata isth troven si udrzal aj v roku 2014. Stale vSak nedosiahol uroven roka
2011 (2,9%).

Vyvoz sluzieb

Export
2011 2012 2013 2014
_ Hodnota Podielv%  Hodnota  Podielv%  Hodnota  Podielv%  Hodnota  Podiel v %
607530 1000 670157 1000 699483 1000  70047,8  100,0
560032 922 614466 917 635223 908 639537 913
47498 78 5569,1 8,3 6 426,1 9,2 6 094,1 8,7
14847 24 15192 24 19405 28 18769 27
1744,7 2,9 1789,0 2,7 19245 2,8 19406 2,8
15204 2,5 22010 33 2561,1 37 22766 33

*Vyvoz tovarov a sluZieb podl'a metodiky BPMS5® Zdroj: NBS

(Vysvetlenie rozdielov Statistickych iidajoch NBS a SU SR o0 zahraniénom obchode SR: NBS
pri_vypocte Statistiky platobnej bilancie, ktora obsahuje o. i. aj Statistiku ZO s tovarom
a sluzbami, vyuziva Statistické tdaje poskytnuté SU SR, ktoré ndsledne upravuje podla
metodiky MMF (tzv. Balance of Payment Manual. Zdkladnd viprava iidajov SU SR spociva
V zohladneni transakcii nerezidentov registrovanych v SR iba pre ucely DPH (blizsie
vysvetlenie na webovej stranke NBS: http://www.nbs.sk/sk/statisticke-udaje/statistika-
platobnej-bilancie/implementacia-noveho-manualu-platobnej-bilance-bpm6). Dalsie ipravy
sa tykaju presunu niektorych poloZiek z obchodu s tovarom do obchodu so sluzbami a opacne,
uprav tykajucich sa aktivneho a pasivneho zuslachtovacieho styku, tzv. merchandisingu,
opravy tovarov a pod. Metodika tatistiky ZO, ktorii uverejiiuje SU SR, je uvedend na jeho

" Slovak Business Agency
8 Balance of Payment Manual (Manuél platobnej bilancie MMF, 5.vydanie)
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webovej stranke v casti Makroekonomické Statistiky/Zahranicny obchod. Niektoré iidaje SU
SR tykajuce sa exportu SR uvedené v stratégii VEV sa liSia od udajov v monitorovacej
sprave, nakol’ko v monitorovacej sprave boli pouZité aktualizované udaje SU SR).

Prijmy z aktivneho zahrani¢ného cestovného ruchu dosiahli podla udajov NBS® za rok 2014
vySku 1 940,6 mil. EUR, ¢o v porovnani s rokom 2013 predstavuje narast o 0,8%. Saldo
zahrani¢ného cestovného ruchu bolo aktivne vo vyske 80,8 mil. EUR, avSak oproti roku
2013 kleslo 043,3%. Podiel prijmov z aktivneho zahrani¢ného cestovného ruchu na HDP
krajiny bol v roku 2014 na tGrovni 2,6 %, o je rovnaka hodnota ako v roku 2013.

Podla udajov SU SR navstivilo Slovensko v roku 2014 spolu 1 475017 zahraniénych
turistov, ¢o predstavuje pokles o 11,7% oproti roku 2013. V absolutnom vyjadreni k nam
prislo o 194 931 zahrani¢nych turistov menej nez v roku 2013. Spolu na Slovensku realizovali
3 904 468 prenocovani, ¢o je v medziroénom porovnani o 10% menej. (Pozndmka: podrobné
Statisticke udaje tykajuce sa cestovného ruchu su v prilohe ¢. 5).

3.1.7 Hlavné strategické ciele EXIMBANKY SR v nadvéznosti na stratégiu VEV

EXIMBANKA SR, ako jediny priamy finanény nastroj Statnej podpory exportu, realizuje
svoje strategické zamery, hlavne v oblasti financovania vyvozu a poistenia uverovych rizik,
nadvédzne na aktualne zdmery vlady SR. Proexportné ciele v zmysle zdmerov stanovenych
v stratégii vonkajiich ekonomickych vztahov st napiiiané v niekol’kych rovinach v siéinnosti
a s podporou d’al$ich partnerov instituciondlneho rdmca narodného systému podpory exportu.

3.1.7.1 Teritoridlne zameranie podpory exportu — diverzifikdcia teritoridlnej Struktiry

V teritoridlnej Struktire podpory exportu prostrednictvom produktov EXIMBANKY SR
a z pohl'adu hodnoteného obdobia 2011 - 2014 sa udrziaval stabilny trend vysokej zavislosti
na trhoch EU. Vyvoz podporeny EXIMBANKOU SR kopiroval potreby slovenskych
exportérov, ktorych prevazna vacsina produkcie smerovala do krajin EU.

Porovnanie teritoridlnej struktury podporeného exportu EXIMBANKOU SR v rokoch 2011-
2014

rok 2011 rok 2012
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79%
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rok 2013 rok 2014
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Scielom postupnej eliminacie tejto zavislosti EXIMBANKA SR, vsulade so svojou
stratégiou, v obdobi rokov 2011 az 2014 vyvinula usilie na znizenie podielu podporeného
exportu do krajin EU. Vroku 2014 teritoridlna §truktira exportu podporeného
EXIMBANKOU SR bola ovplyvnena restrikciami a sankciami, resp. zhorSenou ekonomickou
situaciou v dosledku vnutro ukrajinského konfliktu.

Vysvetlenie k pouZivaniu metodiky EXIMBANKY SR: Teritorialna struktura vychadza
z metodiky, ktora sa uplatnuje pri vyhodnocovani podpory exportu v  EXIMBANKE SR
od roku 2005. Cielom bolo zjednotit vychodiskovu zdkladiu pre udaje predkladané
poistovacou a bankovou diviziou, a tak zvysit ich vypovedaciu schopnost' v ramci vykaznictva
EXIMBANKY SR a moznost porovnavat historické udaje na casovej osi. Uvedené grafy
dokumentujii snahu EXIMBANKY SR eliminovat jej zdvislost na trhoch EU v hodnotenom
obdobi, nejde o porovnanie exportu do jednotlivych zoskupeni Statov.

Zamery na rok 2015

Z hl'adiska perspektivy teritoridlnej orientacie v roku 2015 zdmery EXIMBANKY SR,
popri zachovani su¢asnej podpory na trhy EU, predpokladaju intenzivnejsie podporovat
aktivity slovenskych podnikatel'skych subjektov aj do krajin mimo EU, hlavne
do rizikovejsich teritorii v silade so stratégiou EXIMBANKY SR, najmi do krajin SNS*,
Gruzinska, na Balkdn a v ramci poistovacich aktivit bude podpora exportu smerovat’ tiez
do Turecka, Vietnamu, Indonézie, Kazachstanu a Filipin. Cielom je vytvorit operacny
priestor pre d’al$iu expanziu slovenskych exportérov.

3.1.7.2 Odvetvova Struktiura exportu podporeného EXIMBANKOU SR

Z hladiska odvetvovej Struktiry podpora exportu EXIMBANKOU SR odzrkadl'uje
odvetvovl Strukturu exportu SR. V komoditnej Struktire podporen¢ho exportu Vv obdobi
2011 - 2014 nebola zaznamenana vyraznejSia zmena. Najvacsi podiel predstavuje chemicky,
strojarensky, potravinarsky, a hutnicky priemysel, co je v sulade s podnikatel'skymi zdmermi
a obchodnymi aktivitami klientov EXIMBANKY SR.
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Vo vyssie uvedenej tabulke je uvedené porovnanie komoditnej Struktiry exportu
podporeného EXIMBANKOU SR so §truktiirou exportu SR v roku 2014 podla tried SITC?,

Zamery na rok 2015

EXIMBANKA SR sa v d’alSom obdobi zameria na podporu vyvozu tovarov a investicii
z0 SR v odvetviach, v ktorych maju slovenské firmy potrebné produkéné predpoklady
a do teritorii, kde ma SR tradicné a dobré dlhodobé vzt'ahy.

3.1.7.3 AngaZovanost’ EXIMBANKY SR

EXIMBANKA SR s cielom zredlnenia hodnotenia vykonnosti svojich obchodnych aktivit
kladie hlavny doraz na vysku angazovanosti z obchodnych ¢innosti.

Angazovanost’ predstavuje sumu aktualnej vysky upisaného rizika, ktoré EXIMBANKA SR
znaSa pri poskytovani svojich produktov asluzieb azahifia majetkovli angazovanost
z poskytnutych uverov azaruk a poistnu angazovanost zupisané¢ho rizika pri poisteni
a zaisteni.

EXIMBANKA SR pristapila od roku 2012 k zmene preferencie poskytovanej podpory
Vv oblasti bankovych produktov a primarne sa zamerala na priamu podporu slovenskych
podnikatel'ov prostrednictvom poskytovania priamych tverov. Od roku 2012 sa tento zamer
odzrkadlil aj na vyvoji uverovej angazovanosti narastom bankovych c¢innosti v oblasti
poskytovania priamych uverov a poklesom refinanénych tverov a stabilizaciou objemu
poskytovania refinanénych tverov v d’alSich rokoch. Udrzanie tohto trendu bude aj nad’alej
zamerom EXIMBANKY SR. V decembri 2012 vzrastla zaru¢na kapacita EXIMBANKY SR,
¢im bolo umoZznené zvysit objem vystavenych bankovych zaruk, ktorych vyvoj ma od roku
2012 stapajucu tendenciu.

v tis. eur Vyvoj majetkovej angaZovanosti EXIMBANKY SR
450 000

375000 [—— \ // Vystavené zaruky

154 035
167 371
154 983

127 339

300000 ———

Priame uvery

225000 ——

171709

150000 —— —————— Refinanéné uvery
213730 231764

139 486

75000 [———

116 104

Majetkova
angaZovanost

41108
30658 18 810

Skutognost k 31.12.2011 Skutognost k 31.12.2012 Skutognost k 31.12.2013 Skutognost k 31.12.2014

Po prechodnom poklese angazovanosti v roku 2012 v doésledku hospodarskej krizy bol
vV obdobi 2012 - 2014 zaznamenany nérast majetkovej angazovanosti. Vo vyvoji poistnej

12 Standard International Trade Classification (Standardna medzinérodn4 obchodna klasifikécia)
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angazovanosti EXIMBANKY SR od roku 2011 pretrvava klesajuci trend, dovodom ktorého
je najma absencia dostatocného mnozstva novych obchodnych projektov a tispesné ukoncenie
splacania vyznamnych dlhodobych projektov.

v tis. eur Vyvoj poistnej angazovanosti EXIMBANKY SR
825 000

\ poistenie strednodobych a
660 000 dlhodobych rizik
369 299 337 250 \

495 000 F———— poistenie kratkodobych
221850 neobchodovatelnych rizik

34 838
53233 297 342

330000

35711 poistenie kratkodobych
obchodovatelnych rizik

425 477
391 289

165 000

266 223

218016 e Poistnd angazovanost

Skutonost k 31.12.2011 Skutoénost k 31.12.2012 Skutognost k 31.12.2013 Skutocnost k 31.12.2014

EXIMBANKA SR poskytuje svojim klientom produktové portfolio ako jedna inStitucia,
to znamend, ze v niektorych oblastiach dochadza k vzajomnej previazanosti bankovych
a poistovacich produktov, ktoré maji suplementarny charakter.

Zamery na rok 2015

Zamerom EXIMBANKY SR je flexibilne reagovat na zmeny spotrebitel'ského dopytu
a vonkajsie prostredie, a tak nielen udrzat’ si svojich klientov, ale neustale ziskavat’ novych
nielen z radov vel’kych klientov, ale aj z prostredia malych a strednych podnikatelov.

Vroku 2015 sa predpokladd zvySenou akvizicnou c¢innostou v spolupraci s ostatnymi
subjektmi posobiacimi v systéme podpory slovenskych exportérov narast klientskej zakladne,
V stvislosti s tym aj narast objemu poskytnutych produktov a sluZieb.

3.1.8 Zabezpecenie stabilnych dodavok strategickych tovarov

Opatrenia smerujuce k zabezpeceniu stabilnych dodavok strategickych tovarov, ktorymi st
predovsetkym energetické suroviny a opatrenia na diverzifikaciu ich dodavok, su definované
Vv Stratégii energetickej bezpecnosti SR.

V ramci prijatych opatreni sa priebezne aktualizuje vyber vhodnych dodavatelov ¢ierneho
uhlia a podporuje sa vybudovanie vodnych ciest pre efektivnu dopravu uhlia. MH SR
sleduje strategické dokumenty v ramci rozvoja vodnej dopravy na Dunaji a Vv pripade, Ze
niektory z nich bude riesit’ vybudovanie efektivnych vodnych ciest pre dopravu uhlia, MH SR
bude prislusny projekt podporovat’.

Mimoriadna pozornost’ sa venuje rozvoju vzajomnych prepojeni ropovodnych sieti
medzi krajinami EU s cielom zvySenia stability ekonomiky celej EU. MH SR sa
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v sucinnosti s prisluSnymi organizédciami v jeho posobnosti aktivne zapojilo do pripravy
zoznamu projektov spoloéného zaujmu EU (PCI*®) v plyne, elektroenergetike a v rope.

Vysledkom v oblasti ropy je zaradenie navrhovanych projektov severojuzného koridoru,
ako je projekt ropovodu BSP (ropovodné prepojenie Bratislava - Schwechat) a tiez
rekonstrukcie a navySenia kapacity ropovodu Adria medzi strategické projekty EU, ktoré
boli definitivne schvalené EK v ramci Projektov spolo¢ného zaujmu (PCI) dna 14. 10. 2013.
Slovenska strana ocakéva, ze s podporou EK bude dolezity projekt ropovodu BSP uspesne
realizovany. Po rekonstrukcii bol 09. 02. 2015 uvedeny do prevadzky ropovod Adria -
Friendship I, ktory zabezpec¢i navysenie povodnej kapacity na takmer dvojnasobok, t.j. na 6
mil. ton ropy ro¢ne.

V sulade s opatrenim nepretrzite aktualizovat’® vyber vhodnych dodavatelov ropy
bola 05. 12. 2014 v Moskve podpisana dohoda medzi SR a Ruskou federaciou (RF)
0 spolupraci v oblasti dlhodobych dodavok ropy z RF do SR a tranzitu ruskej ropy cez tizemie
SR s dobou platnosti od 01. 01. 2015 do 31. 12. 2029. Predmetom uvedenej zmluvy je
zabezpecenie dodavok ropy z RF do SR pre vnatornu spotrebu v objeme do 6 mil. ton
za rok a tranzitu ruskej ropy cez tizemie SR do tretich krajin v objeme do 6 mil. ton za rok.

V uplynulom obdobi MH SR vyvinulo Usilie vV zabezpeceni investicii a samotnej vystavby
diverzifika¢nych projektov dopravnych ciest pre dodavky plynu. Vysledkom je zaradenie
navrhovanych projektov severojuzného koridoru do zoznamu projektov spoloéného zaujmu,
ktorych realizacia bude podporend z programu EU,,CEF“'*. Prepojenie do Mad’arska bolo
zrealizované auvedené do komercnej prevadzky 1.07.2015 a prepojenie do Pol'ska je
Vv pripravnej faze. Z hl'adiska SR je dolezité v ¢o najvicSej miere vyuZivanie uZ existujucich
prepravnych kapacit.

SR spolupracuje v oblasti rozvoja energetickej bezpe¢nosti regionu v oblasti plynu
s krajinami V4, ako aj sostatnymi krajinami v regione, ako je napr. Rakusko, ale aj
Chorvatsko, Rumunsko a Bulharsko. Na zaklade tejto dlhodobej spoluprace je SR zapojené
do vSetkych vyznamnych projektov zasobovania plynom v regione.

V suvislosti s krizou v rusko-ukrajinskych vztahoch Slovensko realizovalo projekt
reverzného toku na Ukrajinu v snahe posilnit energeticki bezpecnost’ Ukrajiny.
Na spoloénych rokovaniach zastupcov Slovenska, Ukrajiny a EU bol vybrany variant
reverzného toku tak, aby bol v stlade so zmluvnymi aj legislativnymi podmienkami, tak
narodnymi, ako aj medzindrodnymi. Prepravu plynu zabezpecuje spolocnost’ Eustream,
prevadzkovatel’ slovenskej prepravnej siete, na zaklade procedury open-season od polovice
roka 2014. (Pozndmka: podrobné informdcie o realizacii opatreni pre zabezpecenie doddavok
strategickych tovarov su uvedené v prilohe ¢. 6).

3.2 Proinvesti¢né ciele

Stratégia VEV stanovila pre tito oblast’ nasledovné ciele:
e zvySovanie prilevu investicii do oblasti Svys$Sou pridanou hodnotou v menej
rozvinutych regionoch
e zvysenie exportnej vykonnosti prostrednictvom investicii

13 Projects of common interest (Projekty spolotného zaujmu)
1 Connecting Europe Facility (Spajame Eurdpu)
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e zvySovanie investicii do priemyselného vyvoja a vyskumu

Rada pre strategické riadenie, koordinaciu a kontrolu ¢innosti SARIO (d’alej len ,,Rada
SARIO*) na rokovani dna 21. 02. 2014 schvalila ,,Aktualizovany plan prioritnych akcii
SARIO na rok 2014“. V ramci tohto planu Rada SARIO schvalila aj priority a 4 strategické
ciele SARIO, ktoré¢ vychadzaji z Programového vyhlasenia vlady SR, stratégie VEV,
Stratégie vyskumu a inovécii pre inteligentnt Specializaciu SR (RIS3) a uznesenia vlady SR
¢. 227 ,,K névrhu opatreni v hospodarskej politike na podporu hospodarskeho rastu.

Sprava o ¢innosti SARIO a plneni strategickych cielov za rok 2014 uvadza, ze agentura
SARIO v priebehu roka 2014 pokracovala v implementacii nastavenej stratégic pre
zvySovanie prilevu investicii s exportnym potencialom spolu s dérazom na rast zamestnanosti
a podporu proexportnych aktivit slovenskych firiem. Uvedena sprava tieZz hodnoti
4 strategické ciele SARIO nasledovne:

STRATEGICKY CIEL 1: ZvySovanie prilevu investicii s exportnym potencidilom a dérazom
na: (a) vysSiu pridanti hodnotu a najnovsie (“best-in-class”) technologie; (b) menej
rozvinuté regiony; (c) priame investicie do vyskumu a vyvoja; s dorazom na rast
zamestnanosti,

V priebehu roka 2014 agentira SARIO uspesne plnila tento ciel’ v niekol’kych oblastiach:

e nové investi¢né prilezitosti - SARIO v roku 2014 napr. uskuto¢nilo 17 investi¢nych
seminarov v zahranic¢i, zacastnilo sa na 45 investi¢nych podujatiach v SR, s podporou
ZU SR v zahraniéi pripravilo 12 investi¢nych podujati;

¢ nové investiéné projekty - SARIO v roku 2014 zaevidovalo 57 novych investi¢nych
projektov (primarne do vyroby komponentov pre automobilovy a gumarensky
priemysel, spracovanie kovov a centrd zdiel'anych/strategickych sluZieb), znacna Cast’
projektov by mala smerovat’ do regionov s vysokou mierou nezamestnanosti;

e uzavreté investicné projekty - bolo uzavretych 25 investi¢nych projektov, ktorych
realizédcia ma potencial vytvorit’ cca 4 700 novych priamych pracovnych miest a vyska
investicii by mala dosiahnut’ cca 170 mil. EUR.

Vyhodnotenie: Tento ciel’ sa darilo agentire SARIO v roku 2014 tspesne plnit’ z pohl'adu
narastu novych prilezitosti pre Slovensko a tieZ z pohl'adu zvySovania exportného potencialu
S0 zameranim na sektory s vys$Sou pridanou hodnotou a s najnovs§imi technoldgiami.. Preto je
nevyhnutné, aby do tychto aktivit bol nasmerovany dostatok zdrojov a energie.

STRATEGICKY CIEL 2: Systematickd podpora etablovanych investorov s dérazom na: (a)
kvalitné sluzby podporujuce ich ekonomicky rast; (b) podporu expanzii a technologického
vykonu.

Agentira SARIO zahgjila program starostlivosti o etablované spolo¢nosti so Specidlnym
zameranim na klicovych investorov. Hlavnym cielom programu je systematickd podpora,
monitoring ¢innosti a celkovej spokojnosti firiem s pésobenim na Slovensku, ako aj podpora
rastu, zvySovanie technologickej irovne a asistencia potencialnej expanzie.

Medzi etablovanymi investormi sa identifikovali klIi¢ové spolo¢nosti z pohladu ich
dolezitosti pre rast slovenskej ekonomiky. Agentura SARIO postupne tieto spolo¢nosti
oslovuje za ucelom realizacie pracovnych stretnuti na urovni vedenia oboch organizacii
a definovania konkrétnych akénych planov.
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Vyhodnotenie: Tento ciel’ sa darilo agenttre plnit’ vzh'adom na Sirokt $kalu poskytovanych
sluzieb, ako aj uspeSnu realizaciu programu pre etablovanych investorov so Specidlnym
zameranim na kI"iovych investorov. Vysledky dokazuju, ze realizacia systematickej podpory
pre etablované firmy a zbieranie podnetov sluziacich na lepsiu pripravenost pri lakani novych
investorov, ale aj pri navrhovani zmien pozitivne ovplyviiujicich podnikatel’ské prostredie, je
klacova.

STRATEGICKY CIEL 3: Prehlbovat’ integrdciu a ukotvenie kl'icovych priemyselnych
odvetvi, ktoré zvySuju miestnu pridanu hodnotu prostrednictvom: (a) zapdjania miestnych
dodavatel’skych retazcov do spoluprdace so zahraniénym investorom; (b) zvySovania miery
napojenia slovenskych vyskumnych subjektov do spoluprdace so zahrani¢nym investorom;
(c) zvySovania zdaujmu zahraniénych zdrojov rizikového (venture) kapitalu do projektov
slovenskych subjektov. Vietky Cinnosti s dorazom na rast zamestnanosti.

Agentura SARIO nad’alej rozvijala svoju Cinnost’” v oblasti vyhladévania potencialnych
subdodavatelov z radov spolo€nosti etablovanych na Uzemi SR. Primarnymi ciel'mi tejto
agendy su:
e Vzbudit’ vacsi zadujem zo strany zahrani¢nych spolo¢nosti aj etablovanych investorov
o sourcing s cielom zvysit’ podiel dodavok zo strany vyrobcov etablovanych na uzemi
SR na celkovom podiele subdodavok do nadnarodnych koncernov,
e Zintenzivnit' spolupracu podnikatel'skej sféry s pracoviskami vedecko-vyskumnych
institucii (vyskumné centra, univerzitné vedecké parky).

V 4. stvrtroku 2014 zacala agentura SARIO pracovat’ na projekte ,,Rozvoj dodavatel’skych
ret’azcov do priemyslu“, cielom ktorého je vybudovat’ a implementovat’ vzdelavaci program
pre Tier2, Tier3 a potencidlnych dodavatelov do priemyslu pre zvySenie ich kredibility
a exportného potencialu. Agentira SARIO v roku 2014 zintenzivnila svoje aktivity v oblasti
fuzie a akvizicie. V ramci agendy dochadza k doplianiu projektov slovenskych podnikatelov
do Databazy investi¢nych prileZitosti agentury SARIO, ktoré pre svoj d’alsi rast v oblasti
priemyslu aj turizmu hl'adaji investora, partnera do joint venture alebo na R&D spolupracu.

Vyhodnotenie:

Body (a) a (b): SARIO sa dari predmetny ciel’ plnit’ rozSirovanim ¢innosti pre zahrani¢né
spolo€nosti, ktoré stile vo vdcSej miere prejavuju zaujem o identifikdciu potencidlnych
novych dodavatelov na Slovensku. Agentura plni ciel’ v sulade s dostupnymi persondlnymi
kapacitami pomocou na mieru Sitych sourcingovych podujati a sluzieb v oblasti fuzii
a akvizicii. Zdroje agentiry su alokované na aktivity podla priorit. Pri vi¢Som objeme
finan¢nych zdrojov by bolo mozné zvysit pocet marketingovych nastrojov na zviditelnenie
priemyselnych odvetvi, korporatnych a univerzitnych vyskumno-vyvojovych centier
v zahrani¢i. VACSi priestor pre dosiahnutie tohto ciel’a poskytne agentire realizacia Narodného
projektu. Kvantifikdcia plnenia cielov je v tomto pripade naroénym a zdihavym procesom,
nakol'ko slovenské subjekty nie su povinné informovat’ agentiru o vysledkoch vzijomnej
spoluprace so SARIOm identifikovanymi potencialnymi zahrani¢nymi partnermi. Jednd sa
0 dlhodoby vyjednévaci proces a vytvaranie partnerskych vztahov.

Bod (c): Tento ciel’ sa darilo agentire SARIO v roku 2014 plnit’ do tej miery, na ak(i ma dnes
k dispozicii zdroje a aky ma v sucasnosti regionalny zaber. Tieto aktivity by si uréite zasluzili
vyélenenie vicsieho objemu zdrojov. Co sa tyka podpory start-up firiem a rizikového
kapitalu, agentira SARIO ma v sucasnosti len vel'mi malo néstrojov na systematicku ¢innost’
v tejto oblasti. Cinnosti suvisiace s tymto cielom, ako aj s inymi ciel'mi, vykonava agentiira
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SARIO v spolupraci s dalSimi aktérmi v systéme podpory rastu slovenskej ekonomiky
v kvalitativnom aj kvantitativnom rozmere. Ak sa mé vSak tato Cinnost’ uspesne realizovat
so signifikantnym vysledkom, bude nevyhnutné najst’ zdroje (napr. EU fondy) na komplexny
program podpory dodavatel'skych retazcov. Co sa tyka podpory start-upov, v minulosti mala
agentura SARIO na tto oblast’ poskytnuté zdroje, ktoré priniesli konkrétne vysledky. Ak ma
agentura v tejto oblasti d’alej dosahovat’ konkrétne vysledky je potrebné posilnit’ externé
prostredie a ziskat’ viac internych zdrojov.

STRATEGICKY CIEL 4: Posiliiovat’ prepojenie slovenskych subjektov so zahraniénymi
(vel’kych ako aj MSP) prostrednictvom: (a) podpory ndrastu exportu v Strategicky
doleZitych odvetviach, hlavne do rychlorastucich trhov; (b) podpory exportu sluZieb;
(c) podpory prepdjania slovenskych inovativnych firiem so zahrani¢nymi subjektmi;
(d) podpory exportu investicii; s vyuzitim EU programov a s dérazom na rast zamestnanosti.

Medzi najvyznamnejSie podujatia patrila organizacia 5 podnikatel'skych misii v zahranici
(Ruska federacia, Bielorusko, Izrael a 2x Cina), 3 podnikatel'ské misie v SR (Laos, Vietnam
a Srbsko), dve vel'ké matchmakingové a subkontraktacné podujatia (Medzinarodny strojarsky
a kooperac¢ny den v Nitre v maji 2014 a Exportné féorum 2014 v novembri v Bratislave).
V priebehu roka 2014 agentira SARIO vyuzivala ,Portal exportnych a koopera¢nych
moznosti“ ako nastroj na zabezpecenie operativnej komunikacie a vymeny informacii
o ponukéach a dopytoch prakticky vo vSetkych odvetviach priemyslu. Pod zastitou ministra
hospodarstva SR zorganizovala agentira SARIO tri semindre s potencidlnymi slovenskymi
dodavatel'mi investicnych celkov v oblasti energetiky, strojarstva a stavebnictva, za uc¢elom
realizacie projektov nového ,,ZdruZenia dodavatelov investicnych celkov* (dalej len
»ZDIC*), ktoré¢ bude mat’ zdielan¢ kompetencie a moznosti jednotlivych subjektov s cielom
ponukat investicné celky do zahranicia.

Vyhodnotenie: V poslednych mesiacoch SARIO akcelerovalo v tejto oblasti svoje aktivity,
ktoré priniesli konkrétne vysledky. DoleZitym kvalitativnym krokom je prave zriadenie ZDIC.
V tejto oblasti sa musi Slovensko snazit’ vratit do hry vo vyvoze investicnych celkov
VO vybranych sektoroch.

3.3 Ciele v oblasti vyskumnej a inova¢nej spoluprace so zahrani¢im

V oblasti inovaénej spoluprice so zahrani&im je potrebné splnit’ v kontexte stratégie RIS3™
nasledujtce ciele:
e zvysSit mieru zapojenia slovenskych podnikatel'skych a vyskumnych subjektov
do projektov medzinarodnej vyskumnej spoluprace,
e zvysit mieru internacionalizacie vysledkov doméceho vyskumu a vyvoja,
e zvysSit zaujem zahraniénych venture-kapitalovych zdrojov o projekty slovenskych
subjektov,
e zvysit zdujem o zakladanie vyskumnych centier zahrani¢nych spolo¢nosti v SR.

Sposob implementicie a verifikacie plnenia uvedenych cielov stanovi Stratégia vyskumu
a inovacii pre inteligentnu $pecializiaciu SR Vv spolo¢nej gescii MSVVaS SR a MH SR.
V stcasnosti je v medzirezortnom pripomienkovom konani Ak¢ény plan v RIS3. Z toho
dovodu eSte nie je mozné naplnit’ kontext stratégie RIS3 pri hodnoteni a monitorovani
vysSie uvedenych ciel’ov.

15 Research and Innovation Strategies for Smart Specialisation
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V d’al$ej Casti materialu st uvedené informacie 0 bilateralnej spolupraci a podpore, program
Horizont 2020 a ucast’ MSP, ucast’ podnikov v programe Horizont 2020, program Eurostars
a spoloény podnik ECSEL. Na materiali v oblasti inovacii MSVVaS SR spolupracovalo
s MH SR. MH SR v rokoch 2013 a 2014 spolupracovalo pri tvorbe stratégie RIS3 a AP RIS3.

MH SR v rokoch 2013 a 2014 nerealizovalo opatrenia na podporu zahrani¢nej spoluprace
V oblasti inovacii pretoze na realizaciu takejto podpory neboli vy¢lenené financné prostriedky.

Dna 27. 06. 2013 bola v Bratislave podpisana Dohoda medzi vladou SR a Izraelskym Statom
o spolupréaci v oblasti priemyselného vyskumu a experimentalneho vyvoja. Dna 16. 07. 2015
bola v Obchodnom vestniku ¢. 135/2015 zverejnena Schéma Statnej pomoci na podporu
medzinarodnej spoluprace v oblasti priemyselného vyskumu a experimentalneho vyvoja.
V sucasnej dobe sa pripravuje zverejnenie schémy na webovych sidlach poskytovatela
pomoci - MH SR a vykonavatel'a schémy SIEA. Nasledne pripravi vykonavatel' vyzvu
na predkladanie ziadosti o dotaciu na podporu medzinarodnych projektov spoluprace v oblasti
vyskumu, vyvoja a inovacii.

Bilaterdlna spoluprdaca

Bilateralna spolupraca napiia ciel’ 1. zvy3it’ mieru zapojenia slovenskych podnikatel'skych
avyskumnych subjektov do projektov medzinarodnej vyskumnej spoluprace,
Z cielov RIS3 SK — stav medzinarodnej vedecko-technickej spoluprace.

Bilateralna spoluprdca v roku 2013

Prostrednictvom APVV*® bola v roku 2013 cez vyzvy v ramei bilateralnej vedecko-technickej
spoluprace poskytnutd podpora 94 pokracujicim bilaterdlnym mobilitnym projektom
(SK - Bulharsko, Franctizsko, CR a Srbsko) v celkovej iastke viac ako 199 000 EUR.
Obdobne bola poskytnuta podpora 87 zacinajiicim bilateralnym mobilitnym projektom
(SK - Pol'sko, Rakuisko, Rumunsko, Grécko, Portugalsko a Cina) v celkovej &iastke viac ako
220 000 EUR. V ramci vyziev bilateralnej vedecko-technickej spoluprace tak bola v roku
2013 celkom poskytnuta podpora 181 projektom v celkovej ¢iastke viac ako 420 000
EUR (podrobny prehlad podporenych projektov je v prilohe ¢. 7).

APVV vroku 2013 vyhlasila avyhodnotila v ramci medzinarodnej vedecko-technickej
spoluprace 6 vyziev (SK - CR, Franctuzsko, Srbsko, Ukrajina, Mad’arsko, Bulharsko).

Bilateralna spoluprdaca v roku 2014

Prostrednictvom APVV bola v roku 2014 cez vyzvy v ramci bilateralnej vedecko-technickej
spoluprace poskytnutd podpora 83 pokracujucim bilaterdlnym mobilitnym projektom
(SK - Rakusko, Pol'sko, Cina, Portugalsko, Rumunsko, Grécko) v celkovej ¢iastke viac ako
211 000 EUR. V ramci vyziev bilateralnej vedecko-technickej spoluprace tak bola v roku
2014 celkom poskytnuta podpora 97 projektom v celkovej ¢iastke viac ako 248 000 EUR
(podrobny prehlad podporenych projektov je v prilohe ¢. 7).

MSVVaS SR na porade vedenia diia 8. 6. 2015 schvalilo Informaciu 0 medzinarodnej
vedecko-technickej spolupraci v roku 2014.

16 Agentira na podporu vyskumu a vyvoja
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Vystupy projektov bilaterdlnej spoluprdace za rok 2014

Najpocetnej$imi vystupmi su prezentacie spolocnych vysledkov projektov na konferenciach
a seminaroch, potom spolo¢né aj samostatné publikacie, ako aj vzajomné vyuZzivanie
spolo¢nej infrastruktury, co je v stulade s hlavnymi ciel'mi tychto mobilitnych bilateralnych
projektov. Priaznivym ukazovatel'om je aj fakt, ze v 41 pripadoch vyustila tito mobilitna
spolupraca do spolo¢ného vyskumného projektu a/alebo patentu.

Program Horizont 2020

Dia 11. 12. 2013 bol prvou vlnou vyziev otvoreny novy ramcovy program EU
na podporu vyskumu a inovacii v rokoch 2014 az 2020 - Horizont 2020. Horizont 2020,
na ktorom participujii vietky ¢lenské krajiny EU a asociované krajiny, bude s rozpo¢tom viac
ako 78 miliard EUR hlavnym néstrojom EK'" na podporu vyskumu a vyvoja. Horizont 2020
je pre slovenskych tucastnikov prilezitostou ako sa zapojit do Spickového Europskeho
vyskumu a inovécii. Program prinaSa viaceré novinky, ako je podpora celého inovaéného
cyklu, jednotné finanéné pravidla, rieSenie velkych spolocenskych vyziev, vyrazna podpora
pre MSP. Stcast'ou programu Horizont 2020 su tri zdkladné piliere: 1. Excelentna veda, 2.
Veduce postavenie priemyslu, 3. Spolo€enské vyzvy. Sti€astou st aj: Eurdpsky technologicky
institat (EIT'®), Nejadrové akcie (JRC™) a Eurdpske spoloenstvo pre atéomovi energiu
(EURATOM?).

Podpora ucasti SR v projektoch Horizontu 2020 bude kI'i€¢ovou prioritou pre oblast’ vyskumu
avyvoja v dalsom obdobi v silade s RIS3 SK?', ktora vlada SR schvalila 15. 11. 2013.
Zaroven je potrebné zdoraznit, ze vyskumné priority Horizontu 2020 sa do zna¢nej miery
premietli do identifikovanych priorit vyskumu a vyvoja v SR do roku 2020.

MSVVa$ SR zadalo uz v roku 2013 realizovat’ opatrenia na podporu ucasti SR v Horizonte
2020 predovSetkym: vytvorenie profesionalnych podpornych Struktar pre Horizont 2020
(Profesionalna kanceldria NCPZZ), vytvorenie Sty¢nej kancelarie SR pre vyskum a vyvoj
Vv Bruseli, priprava programu APVV na refundaciu nékladov na pripravu projektu Horizontu
2020. Na projektoch Horizont 2020 participuje zo SR 31 organizacii, z toho je 10 podnikov.

Program Eurostarsl a Eurostars2

Program Eurostars je zamerany na podporu MSP, ktoré¢ vykonavaju vyskumnu a vyvojova
¢innost’” spolufinancovanim ich nadnarodnych alebo cezhrani¢nych trhovo orientovanych
vyskumnych projektov tym, ze im poskytne potrebny pravny a organizacny ramec. V roku
2013 MSVVa$ SR pokragovalo vo financovani 5 projektov programu Eurostars1 v roku 2014
vo vyske takmer 196 tis. EUR. Na program Eurostarsl od roku 2014 nadvdzuje program
Eurostars2. V roku 2013 sa MSVVaS SR zaviazalo EK implementovat tento program
a vyclenit’ na podporu projektov sumu 500 000 EUR roc¢ne.

ol Eurdpska komisia

18 European Institute of Innovation & Technology

19 Joint Research Centre

2 Eyropean Atomic Energy Community

2 Stratégia vyskumu a inovacii pre inteligentnt $pecializaciu SR
22 National Contact Points (Narodné kontaktné body)
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Spoloény podnik (JU) ECSEL

Electronic Components and Systems for European Leadership vznika spojenim predchodcov
ARTEMIS aENIAC JU* a zameriava sa hlavne na technologické oblasti strategického
vyznamu s vysokou pridanou hodnotou pre ekonomiku EU, kde patria aj mikroelektronika,
nanoelektronika, vstavané pocitaCové systémy a inteligentné systémy.

ENIAC JU je spolo¢ny Europsky technologicky podnik so sidlom v Bruseli, ktory bol
zalozeny Nariadenim Rady (ES®) & 72/2008 z 20.12. 2007 na podporu spoloénych
Eurépskych vyskumnych a vyvojovych aktivit v oblasti nanoelektroniky ako verejno-
sikromné partnerstvo. Tvoria ho &lenské §taty vratane SR, EU zastipend EK a AENEAS®.
Nariadenim Rady EU ¢&. 561/2014 zo 06. 05. 2014 sa spoloény podnik ENIAC JU nahradi
spolo¢nym podnikom ECSEL.

V roku 2014 MSVVaS SR pokratovalo vo financovani 5 projektov spoloéného podniku
ENIAC JU (predchodcu nového spolocného podniku ECSEL JU) vo vyske 287 700 EUR.
Na novy podnik ECSEL JU sa SR zaviazalo vy¢lenit rocne 800 000 EUR.

3.4 Ciele v oblasti jednotnej prezentacie SR v zahranici

Z pohl'adu vonkajSich ekonomickych vzt'ahov je prezentacia SR V zahrani¢i dolezita pre
uspesnost’ dosahovania ekonomickych zaujmov SR. V stvislosti s jednotnou prezentaciou SR
Vv zahranici boli v stratégii VEV stanovené dva hlavné komplementarne ciele, a to:

e vytvorit’ funkény model koordinicie aktérov zainteresovanych na prezentacii
Slovenska v zahranigi,

e vytvorit’ doveryhodnu, Specificki a atraktivnu prezenta¢nu identitu Slovenska.

MZVaEZ SR ako koordinator uvedenej agendy napliia stanovené ciele v spolupraci s d’alsimi
rezortmi aStaitnymi agentGrami. Vychodiskovym stavom bola absencia stre$ného
koordina¢ného mechanizmu, ako aj roztrieStenost' pouzivanych komunikacnych posolstiev
aich vizualnych stvarneni. Doésledkom uvedeného stavu bola znizend presvedcivost
a efektivita prezentacie SR v zahranici.

3.4.1 Vytvorenie funkéného modelu Kkoordinicie aktérov zainteresovanych
na prezentacii Slovenska v zahranici

V organiza¢nej oblasti MZVaEZ SR, ako subjekt, ktory bol na ziklade novely tzv.
kompetencného zakona ¢. 575/2001 povereny zabezpeCit ,koordindaciu presadzovania
obchodno-ekonomickych zaujmov Slovenskej republiky v zahranici a jednotnu prezentdciu
Slovenskej republiky Vv zahranic¢i*, zriadilo medzirezortni Pracovnu skupinu pre
koordinovanu prezentaciu SR v zahranici. Jej ¢lenmi su inStitacie, ktoré sa rozhodujiicou
mierou podiel’aju na prezentacii SR v zahrani¢i. Ciel'om je spolo¢ne a konsenzualne pripravit

a implementovat’ do praxe ,,znacku Slovensko®.

2 Joint undertaking

24 Electronic Numerical Integrator And Computer Joint Undertaking

% Eurépske spolo&enstvo

% Association for european nanoelectronics activities (Asociacia reprezentujuca Europskych aktérov vo
vyskume nanoeletroniky)
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MZaVEZ SR identifikovalo subor prezentaénych podujati prioritného vyznamu
organizovanych relevantnymi inStitiiciami, ktoré si z pohl'adu prezentacie SR v zahranici
prioritné aVvramci ktorych existuje potencial vzajomnej koordinacie. V roku 2015 je
Z pohl'adu jednotnej prezentacie SR v zahranic¢i kI'icova svetova vystava EXPO Mildno 2015.
V roku 2016 to je predovietkym LOH?’ v Rio de Janeiro a predsednictvo SR v Rade EU.

MZVaEZ SR identifikovalo teritorialne priority jednotlivych rezortov a institicii v oblasti
prezentacie krajiny.

3.4.2 Vytvorenie doveryhodnej, Specifickej a atraktivnej prezenta¢nej identity Slovenska

Pri rieSeni obsahového ukotvenia zna¢ky Slovensko MZVaEZ SR vypracovalo prehlad,
ktory potvrdil roztrieStenost’ doteraz pouzivanych sloganov a posolstiev, ako aj absenciu ich
vzajomnej kompatibility.

V nadvdznosti na ideovy koncept prezentiacie SR realizovany v roku 2011, iniciovalo
MZVaEZ SR vroku 2013 tvorbu stadie ,,Branding Slovenska - od ideového konceptu
K posolstvam a komunikacii“. Material rozpracoval navrhy konkrétnych komunika¢nych
posolstiev zna¢ky krajiny, z ktorych sa odporica vychadzat’ pri jej prezentacii.

Vychadzajiuc z poznania, Ze uspeSna moze byt len takd znacka krajiny, s ktorou sa stotozni aj
domaca verejnost’, bola prostrednictvom webového portalu www.brandingslovenska.com.
zorganizovana verejna diskusia na tému o komunikaénych posolstvach znacky Slovensko.

MZVaEZ SR zadalo v roku 2015 reprezentativny prieskum verejnej mienky k obsahovym
vychodiskam prezentacie SR v zahranici a kK obsahovému ukotveniu znacky Slovensko.

MZVaEZ SR v roku 2015 zrealizovalo porovnanie modelov vizualnej identity Statnej spravy
vV SR a v zahrani¢i, vratane ich aplikacie na rozne urovne Statnej spravy.

3.4.3 Koncep¢ne k jednotnej prezentacii

V stvislosti s financovanim procesu pripravy arealizacie ndrodného brandingu SR
boli prijaté zavery Rady vlady SR na podporu exportu a investicii ¢. 02/01/2014 z 19. 02.
2014 a¢. 05/03/2014 z 20. 08. 2014, v zmysle ktorych MZVaEZ SR uzatvorilo s MDVaRR
SR Dohodu o spolupraci pri priprave a realizdcii ndrodnej prezentdicie SR a 0 presune
rozpoctovych prostriedkov.

MZVaEZ SR vytvorilo medzirezortny tim pre pripravu zadania verejného obstaravania
na tvorbu znacky Slovensko. Clenmi timu boli zastupcovia MZVaEZ SR, MH SR,
MDVaRR SR, SARIO aSACR, priprava zadania bola konzultovana aj s nezavislymi
externymi odbornikmi. Sutazné navrhy na tvorbu znacky Slovensko vyhodnoti odborna
porota zloZzena zo zastupcov relevantnych rezortov a inStitucii, ako aj z profesionalov
v hlavnych oblastiach, ktoré sutaz zahina. Ukoncenie a plnenie verejného obstaravania je
planované na obdobie rokov 2015 - 2016.

MZVaEZ SR predlozilo na rokovanie vlady SR dna 18. 02. 2015 materidl ,, Informacia
o procese tvorby znacky krajiny a o jej implementdcii do prezentacnej praxe subjektov statnej
spravy ‘. Material predstavoval suhrn realizovanych krokov, aktudlne prebiehajicich procesov

%7 Letné olympijské hry
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a planovanych cielov V rdmci procesu tvorby znacky Slovensko. Vlada na svojom rokovani
predlozeny material vzala na vedomie.

Predlozenie sthrnného materidlu na rokovanie vlady je pldnované do konca roku 2015.
Uvedeny material svojim obsahom nahradi stratégiou VEV poévodne avizované
materialy ,,Stratégia jednotnej prezentacie SR* a ,,Stratégia znacky Slovensko®. Tento fakt
ziada MZVaEZ SR reflektovat’ pri najblizSej revizii stratégic VEV, v zmysle vypustenia
zmienky o0 povodne avizovanych materialoch a doplnenia zmienky o aktualne pripravovanom
materiali.

Vyhodnotenie redlnej implementacie znacky Slovensko v prezentacnej praxi subjektov je
stanovené s terminom plnenia Glohy koncom roka 2016.

Z vyssie uvedenej analyzy krokov, ktoré MZVaEZ SR vykonalo v rokoch 2013 - 2015
za uCelom dosiahnutia dvoch hlavnych vytycenych cielov vyplyva, ze prislo k vyraznému
pokroku v ramci rieSenia predmetnej agendy. Zvolené nastroje reflektovali aktualne
globalne trendy pri zabezpecovani oficidlnej Statnej prezentdcie v zahranici. Identifikované
boli na zaklade konzultacii s predstavitelmi rezortov, Statnych agentur a expertného
vonkajSieho prostredia, ako aj na zdklade komparacie uspesnych postupov inych krajin.

Vyvojové tendencie daného procesu potvrdzuji, ze od svojho vzniku je dnes Slovensko
najblizsie k tomu, aby sa v zahrani¢i prezentovalo pod spolo¢nou, komplexnou, modernou
a profesionalne pripravenou znackou.

Vyvoj agendy poukiazal na nevyhnutnost’ redefinovat® avizované hodnotenie
prostrednictvom pdvodne zamys$lanych materidlov ,,Stratégia jednotnej prezenticie SR*
a ,Stratégia znacky Slovensko*. MZVaEZ SR ich nahradza stuhrnnym materidlom
wImplementacia znacky Slovensko a jednotnej vizudlnej identity Statnej spravy* (planovany
termin plnenia je koniec roka 2015). Uvedenu zmenu ziada MZVaEZ SR zapracovat’ pri
najbliz8ej revizii aj do znenia samotnej stratégie VEV.

4. ZHRNUTIE

Z monitorovacej spravy vyplyva, ze priebeZne sa plnia vSetky tri v§eobecné obchodno-
politické ciele, stanovené stratégiou VEV. V hodnotenom obdobi 2011 - 2014

e bol kazdorocne zaznamenany narast exportu,

e sa kazdorocne zvysoval pocet exportujucich firiem, pricom vzrastol aj pocet novych
exportérov,

o boli priebezne prijimané opatrenia smerujice k zabezpeceniu stabilnych dodavok
strategickych tovarov.

Stanovené Styri Specifické ciele, ktoré¢ vyplyvaji zo slabych stranok zahrani¢ného obchodu
SR sa zatial’ pInia nasledovne:

1. Zpohladu diverzifikacie teritoridalnej Struktury v obdobi 2011 - 2013 rastol podiel
vyvozu na mimoeurdépske trhy, avsak v roku 2014 zaznamenal pokles z 9,5% na 9,2%.

Uvedeny pokles ovplyvnilo v roku 2014 v porovnani s rokom 2013 aj znizenie podielu
vyvozu na celkovom vyvoze SR najmi v relacii Turecko (pokles 0 0,4%), Cina (-0,4%),
Brazilia (-0,1%), USA (-0,1%). VSetky uvedené krajiny patria z hladiska vyvozu SR
medzi vyznamné mimoeurdpske trhy. Vyvoz SR do uvedenych krajin v rokoch 2011
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22012 zaznamenaval nérasty, pripadne len stagniciu. Dal§i vyvoj ukéZe, &i pokles
vyvozu na mimoeurdpske trhy zaznamenany v roku 2014 bol len vynimkou, alebo
zaCiatkom zmeneného trendu.

Z hladiska diverzifikacie komoditnej Struktury sa nedari zvySit’ podiel vyvozu
V komoditnych skupindch mimo HS85 a HS87, nakolko podiel uvedenych dvoch
komoditnych skupin na celkovom vyvoze SR v obdobi 2011 - 2014 neustdale rdastol.

V ramci ciel'a komoditnej diverzifikacie exportu so zameranim na skupiny mimo HS85
a HS87 je treba konstatovat, ze prebiehajuica koncentracia exportu v uvedenych
odvetviach je vysledkom silnejucich klastrov v elektrotechnickom a automobilovom
priemysle, ktoré st cielene budované najméd prostrednictvom investi¢nej politiky.
Investicie v uvedenych odvetviach su vyrazne exportne orientované a kontinudlne
pribadaju. Cielena podpora ostatnych odvetvi, ktora by viedla k podobnej dynamike
exportu, vyzaduje nemalé zdroje, ktoré dnes SR objektivne do proexportnej politiky
nealokuje.

V obdobi 2011 - 2014 bol zaznamenany trend Klesajiiceho podielu MSP na celkovom
objeme exportu a tiez pokles objemu exportu MSP v absolutnych cislach. Na druhej
strane postupne rdastol pocet exportujucich MSP.

Podl'a predpokladov SBA existuje viacero pri€in znizujucej sa dynamiky exportu MSP
na Slovensku. Struktiira MSP je tvorena az z 97% mikropodnikmi (0 - 9 zamestnancov),
tj. hospodarskymi jednotkami spravidla s vel'mi limitovanou l'udskou aj finan¢nou
kapacitou, ktord im znemoznuje angazovat’ sa na medzinarodnom trhu. Pocet subjektov
v tejto kategorii od roku 2008 narastol 0 90%, zatial’ ¢o pocet malych podnikov (10 - 49
zamestnancov) klesol o 41% a pocet strednych podnikov (50 - 249 zamestnancov) klesol
0 11%. Celkovo pocet podnikov nad 10 zamestnancov oproti roku 2008 poklesol
0 37%. Vzhl'adom na relativne maly pocet strednych podnikov predstavuje najvacsi
exportny potencial kategdria malych podnikov, prave tato kategdria vSak bola najviac
postihnutd dopadmi ekonomickej krizy.

Dalsim dovodom su nespravne motivacie obyvatelov pre vstup do podnikania. Podl'a
prieskumu GEM (Global Entrepreneurship Monitor) na Slovensku prevlada vstup
do podnikania motivovany nutnostou nad podnikanim motivovanym prilezitost'ou.
Podnikatelia motivovani nutnostou spravidla nemaju zdujem o zavadzanie inovéacii
a expandovanie na trhu, sustred’'uji sa na overené (konven¢né) produkty a sluzby, ktoré
(z ich pohl'adu) minimalizuju riziko netspechu.

V dosledku dopadov globalnej ekonomickej krizy a s tym spojeného poklesu dopytu
vyrazne poklesla finanénd kapacita MSP. Najméd mikropodniky, ale ¢iasto¢ne aj malé
podniky zaznamenavaju medziro¢né poklesy priemerného obratu a rentability trzieb.
Limitovana finan¢na kapacita vyrazne obmedzuje moznosti vel'kej ¢asti MSP uchéadzat’
sa 0 zakazky na medzindrodnom trhu.

Nakolko S$truktira MSP je vysoko fragmentovand, MSP sa nedokazu zapojit
do Standardnej obchodnej vymeny. Ich exportné aktivity st vo velkej miere ndhodné,
jednorazové a spravidla velmi malého rozsahu. Preto sice stipa absolitny pocet
exportujucich MSP, avSak objem exportu stagnuje a v porovnani s velkymi podnikmi
dochadza k znizovaniu podielu MSP.

Za ucelom zvySenia podielu MSP na celkovom objeme exportu MH SR v spolupraci
S SBA navrhuje prijatie nasledovnych opatreni:
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e uskutocnenie prieskumu zameraného na zmapovanie exportnych aktivit v kategorii
MSP,

e zavedenie dostupného poradenstva v oblasti internacionalizacie podnikania MSP,

e tvorba alternativnych obchodnych a podpornych platforiem,

e projekt Narodné podnikatel'ské centrum (SBA v sucasnosti realizuje pripravna fazu
projektu).

Vo vsetkych pripadoch ide o pripravované opatrenia, ktoré¢ su predmetom Operacného
programu Vyskum a inovacie 2014-2020. Tieto aktivity budi realizované formou
narodnych projektov. Poradenstvo v oblasti internacionalizdcie podnikania MSP bude
zabezpecené aj prostrednictvom siete Enterprise Europe Network.

4. Podiel vyvozu sluZieb na exporte v obdobi 2011 - 2013 priebeine rastol (z0 7,8%
na 9,2%), ale v roku 2014 zaznamenal pokles (8,7%).

Dolezitd je skutocnost’, Ze v roku 2014 navstivilo Slovensko sice menej turistov, ale
minuli unds viac penazi, ¢im podporili domacu ekonomiku. Konkrétne prijmy
z aktivneho zahrani¢ného cestovného ruchu dosiahli za obdobie januar az jun 2014 vysku
takmer 897 mil. eur, o v porovnani s rovnakym obdobim predchadzajiuceho roka 2013
predstavuje narast o 2,6%.

Z dlhodobejsieho hl'adiska je potrebné uviest, Ze v tomto desatro¢i bol rok 2013 pre
cestovny ruch historicky druhym najaspesnejsSim. V prvom polroku 2014 prislo
k miernemu poklesu turistov oproti vlanajsku z dovodu mimoriadne teplej zimy prakticky
bez snehu, ukrajinskému konfliktu, ktory mal dopad aj na vel'mi potencialny rusky trh.
Navstevnost’ ovplyvnili aj kurzové zmeny, predovSetkym posiliiovanie kurzu eura voci
Ceskej korune a mad’arskému forintu. Napriek tomu k nam priSlo viac turistov ako
v rovnakom obdobi rokov 2011 aj 2012.

Vychadzajic z tychto skuto¢nosti bude potrebné nadalej realizovat zamery z prijatej
Stratégie cestovného ruchu do roku 2020 i Marketingove;j stratégie SACR na roky 2014 -
2020. Pritom ako délezité sa ukazuju ulohy v oblasti propagacie a prezentacie SR, kvality
sluzieb a v neposlednom rade aj podpory aktivit cestovného ruchu, vratane podpory MSP.

Okrem uvedenych 4 S$pecifickych cielov je v stlade so Struktirou monitorovacej spravy
potrebné k d’al$im cielom stratégie VEV uviest, ze implementacia a verifikacia plnenia
proinvesti¢nych cielov sa hodnoti prostrednictvom vyro¢nych sprav agentury SARIO.

Sposob implementacie a verifikacie plnenia cielov V oblasti inovacnej spoluprace
so zahrani¢im stanovi Stratégia vyskumu a inovacii pre inteligentnii Specializdciu SR
Vv spolo¢nej gescii MSVVaS SR a MH SR.

Vyvoj agendy V oblasti jednotnej prezenticie SR poukazal na potrebu redefinovat
avizované hodnotenie pokroku prostrednictvom pdvodne zamyslanych materidlov ,,Stratégia
jednotnej prezentidcie SR a ,Stratégia znaCky Slovensko®, ktor¢ MZVaEZ SR nahradi
sthrnnym materialom ,,Implementacia znacky Slovensko a jednotnej vizualnej identity Statnej
spravy*. PredloZenie tohto materialu na rokovanie vlady SR je planované do konca roka 2015.
Povodne avizované materialy budd pri najblizsej revizii stratégie VEV vypustené z jej obsahu
a doplnena bude zmienka o aktudlne pripravovanom materiali.
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V sucinnosti s radou boli od schvalenia stratégie VEV vo vlade SR prijaté viaceré materialy,
Z ktorych vyplynuli opatrenia na podporu jej implementacie. Z vyznamnejsich realizovanych
opatreni mozno uviest’:

e spracovanie informécie o priebeznej implementacii nastrojov a opatreni stratégie
VEV,

e uskutoCnenie prieskumu o redlnom vyuzivani proexportnych ndstrojov z pohladu
slovenskych podnikatelov,

e spracovanie informacie o forméach proexportnej pomoci Statu vo vybranych krajinach
EU a moznostiach ich aplikacie v podmienkach SR,

e vytvorenie portalu exportéra obsahujuceho informacie o podpornych sluzbach
pre exportérov, ktory bol integrovany do Ustredného portalu verejnej spravy SR
(www.slovensko.sk) ako samostatnd subdoména <export.slovensko.sk> v sprave
agentury SARIO,

e organizdcia 2 konferencii k problematike podpory exportu za ucasti vysokych
predstavitel'ov Statu a podnikatel'skej sféry (december 2013 a december 2014).

Z aktualne rozpracovanych opatreni na podporu exportu mozno napriklad uviest’:

e posudzovanie realizdcie propagacnej kampane na podporu zvySenia informovanosti
podnikatel'skej verejnosti o moznostiach vyuzivania proexportnych nastrojov,

e aplikovanie analyzy komparativnych vyhod slovenského exportu v zamerani
ekonomickej diplomacie v oblasti bilateralnych vztahov v roku 2015,

e zvazovanie vytvorenia zahrani¢nych zastupeni agentiry SARIO.

Monitorovacia sprava predpokladd, Ze v d’alSom obdobi bude v ramci rady pokracovat
stcinnost’ vSetkych aktérov podpory exportu. Bod B.8 uznesenia vlady SR ¢. 107 z 12. 03.
2014 ukladd podpredsedovi vlady a ministrovi zahrani¢nych veci a eurdpskych zaleZitosti
a ministrovi hospodarstva do 31. 10. kazdoro¢ne ,,zabezpecit’ monitorovanie, kontrolu a podl'a
potreby prijimanie novych tiloh na podporu implementacie stratégie VEV*.

Navrh uznesenia vlady SR preto neobsahuje nové ulohy, pretoze v stlade suZ prijatym
uznesenim ¢. 107 a v zavislosti od globalneho vyvoja ako aj vyvoja ekonomiky SR, budu
podl'a potreby prijimané na Grovni rady, tak ako doteraz, nové opatrenia na podporu exportu
a samotnej implementacie stratégie VEV.
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